res. 52% sao do sexo feminino e 48%
do sexo masculino e Amina denota que
«as mulheres costumam saber o
que querem, tém objectivos muito
conceretos». E muito embora nao quei-
ra criar qualquer tipo de preconceito em
relacdo aos homens, Amina garante que
as mulheres levam vantagens em vdrios
aspectos. «Por natureza, sao mais
pacificas, mais tolerantes, mais
pacientes. E, as vezes, isso traz
vantagens, pois nao se exaltam com
muita facilidade e lutam contra,
mas nao batendo de frente».

No caso conereto do negocio da MZBusi-
ness, constata-se que, hoje em dia, cada
vez mais mulheres se socorrem das novas
tecnologias de informacao e das apli-
acoes da Internet, principalmente em
Mocambique onde a populacdo é maio-
ritariamente constituida por mulheres.
«Entao, aquele toque feminino tem
sempre de estar presente», garante,
acrescentando também a ideia de que as
as mulheres sao mais sensiveis. Amina
deixa uma dica a todas as mulheres que se
queiram dedicar ao mundo de negocios:
«Tem de se correr atras com muita
garra», referindo que tal so se torna pos-
sivel se houver dedicacao, for¢a e gosto
pelo que se faz.

MZBusiness
e suas mais-valias

A Mzbusiness.com € a primeira represen-
tante autorizada do sistema EZ Publish
em Africa (um sistema empresarial de
gestao de contetidos que engloba uma
plataforma de desenvolvimento WEB), e,
de acordo com Amina, as vantagens desta
parceria em relacao a concorréncia reca-
em sobre o produto em si, sob o ponto de
vista do uso, da robustez, da flexiblidade e
da interactividade. .

Embora a empresa possua como clientes
o Portal de Turismo de Mocambique, o
PNUD (Redesign), as Linhas Aéreas de
Mocambique (Redesign), a Intranet de
NSJ, o Portal de Ciéncia e Tecnologia
(MCT), o NSJ (Redesign), a Southern
Africa Regional Campaign Against Child
Abuse (Redesign), o Portal Corporativo
da TVCabo Angola, os Hotéis Girassol, o
Portal Corporativo da TVCabo Mocam-
bique (Redesign), assume que um dos
maiores desafios que teve de enfrentar
até ao momento foi conquistar o primeiro
cliente. O ‘isco’ usado para a angariacao
de clientes foi a implementacao do seu
proprio portal, que além de uma pequena
parte institucional apresenta uma bolsa
de empregos, onde as pessoas se podem
andidatar as diversas vagas. «Porém
foi dificil de convencer o gestor
quais eram as vantagens que tinha

«As vezes (risos),
acontece as vezes
encontrarmos um
cliente que nao se
sente muito
a-vontade por
estar a negociar
ou a lidar com
uma mulher»

em usar o website, pois considera-
vam sempre que nao era priorita-
rio,” justifica.

Em defesa da validade do seu negocio,
Amina argumenta: «todo o mundo
esta habituado a colocar antncios
em guias de consulta feitas de papel,
que normalmente saem anualmen-
te, e se a empresa muda de telefone,
endereco, a informacao continua
la, estatica, o que niao acontece com
a Internet». A Internet, entre as diver-
sas vantagens apresentadas por aquela
responsavel, possui a mais-valia de que
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a qualquer momento o website pode ser
actualizado, esta disponivel 24 horas por
dia, 7 dias por semana, sem problemas
de fusos horirios. Ou seja, esteja onde
estiver, a pessoa a qualquer momento
tem acesso a informacao. Por outro lado,
assume-se como bastante eficiente na me-
dida em que um antincio na Internet pode
revelar quantas pessoas o viram e de onde
sao originarias.

A percepcao da MZBusiness face a evolu-
cao da area digital em Africa é a de que
cada pais apresenta o seu nivel de evolu-
¢ao. Contudo, a sua directora é da opiniao
de que o mercado mocambicano tem
evoluido muito, pois hoje em dia ji nao
¢ muito dificil entender a necessidade de
se fazer um website. «Hoje nos ofere-
cemos outros servicos além deste. E
o mercado estia mais aberto, as pes-
soas estao mais conscientes da sua
utilidade, incluido as instituicoes
governamentais», revela.

O perfil dos clientes da MZBusiness ¢
maioritariamente constituido por em-
presas privadas. «Temos todo o tipo
de clientes. Pequenas, médias e
grandes empresas. Temos produtos
diferenciados para cada um deles,
tendo em conta a sua dimensao e
necessidade», frisou.

Como planos para o futuro, a MZBusiness
defende o crescimento e a inovacao tecno-
logica, dado que ji se assume como uma
empresa lider de mercado.

umo dizer que ha coisas im-
Ha que lutar sempre para
-las.
mais feliz até hoje?

ies e Passatempos?
* na Internet, ver televisio e
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